
איך גורמים ללקוח להגיד  
יותר מפעם אחת" כן"

(שמול)שמוליק דורינבאום 



8.9.1986



1.1.1996



17.9.1996



(בקצרה)מי אני 

2005-מ( בעיקר דיגיטל)איש שיווק •

בעלים של חברת קידום אתרים •

האקר יו -מרצה קורס קידום אתרים ב•
ופסגות

מנהל מערכי שיווק דיגיטל לחברות •
גדולות/קטנות 



(עוד קצת, טוב)מי אני 

(אפי)נשוי לאפרת •

(רעש מלכותי קטן)אבא לשיר •

מוזיקאי  /גיטריסט /פסנתרן •



(2005-כי אנחנו לא ב, או מחשבים)?אז למה כדאי לכם להוציא מחברות

:בתיאוריה

?פ"שת/תהליך הרכישה של הלקוח לטובת שימור בסיוםאיך משתמשים 

:בפרקטיקה

בצורה שתמשיך את חווית  " תודה"איך בונים עמוד 
הרכישה ללקוח ואף תעלה את אחוז ההמרה באתר



ס'בתכל

Cross Promotion



אז מה זה

?Cross Promotion





C.P במשפט

טקטיקת שיווק צולב משמשת בדרך כלל לקידום  
.הגדלת מכירות של קו מוצרים קיים/מכירות 



C.Pיתרונות 

?פים"שת

WIN / WIN

?תכנות

קל ליישום

?עלויות

ללא עלות

VS



SelfPromotion B2BPromotion

קידום מכירות של , קידום עצמי

מוצר או שירות  

שיווק צולב בין מותגים



B2Bדוגמאות



KITKAT / ANDROID

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



MC’D / MOVIES

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



SCPדוגמאות



TESCO(?)

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



WOBI

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



WOBI

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



קידיפדיה

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



שמול

ללא עלות•
•WIN WIN
קל ליישום•



אז מה אפשר לעשות עם  
?שלנו" תודה"עמוד ה



















פ"איך מתחילים שת
חברות מקבילות/ספקים •
ברטרים/קבוצות פייסבוק של עסקים •
(קולגות לתחומים משלימים)חברים לתחום •
"(חיפושים קשורים"ניתן להיעזר ב)מחפשים בגוגל •
להשיג לקוחות( ללקוחות/)עוזרים לחברים •
תוכנות משלימות לתחום •



Cross Promotion – Global
(Cross.promo)



CPזה לא



25.5.2011



שמול
Shmulik@Shmul.co.il

Shmul.co.il
054-7126629

תודה


